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Du kan tjana tillbaka
pengar —men aldrig
tiden du forlorar

September bjod pa flera avslut - inte minst nér man
raknar in de bostadsaffarer som inte alltid syns i den
offentliga statistiken, sdsom aktielagenheter och
legoratter. Det gor att marknaden i praktiken varit
mer aktiv an vad manga forestaller sig. Samtidigt ser
vi manga familjer som fortfarande séker bostad med
ambitionen att vara pa plats fore jul. Det ar klokt. For
bostader handlar ytterst inte om kvadratmeter eller
renoveringsniva - utan om tid.

Tid ar det enda kapital vi aldrig far
tillbaka. Ett felkop kan du réatta till.

En missad budgivning kan du ta igen.
Men manader eller 4r i ett hem som inte
fungerar — de 4r borta for alltid.

Psykologin kallar det loss aversion: radslan att forlora
gor att manniskor blir passiva. Man véntar pa "det
perfekta objektet”. Man hoppas pa "det perfekta priset”.
Men medan man tvekar forlorar man nagot mycket stor-
re: tid i ett hem som faktiskt passar livet har och nu.

Studier visar dessutom att smartan av att forlora ar
starkare &n lyckan av att vinna. Om du séljer ett hus
fér 180 000 euro som du en gang kdpte for 200 000,
kénns den *forlusten” ofta dubbelt s& tung som glédjen
hos képaren som "sparade” samma 20 000. Just darfor
fastnar s& manga i vantan - nér det verkliga priset inte
ar pengar, utan tid.

Jag har sett det otaliga ganger. Familjen som behover
fyra sovrum men stannar kvar i trean i aratal. Paret
som forlorar dromhuset for att man inte vagade lagga
den sista budhdjningen. De forlorade inte pengar - de
forlorade ar.

Benjamin Franklin skrev: “Lost time
is never found again.” Pa bostadsmark-
naden 4r det inte en filosofisk tanke,
det 4r realitet.
Darfor ar mitt budskap denna host enkelt:
- Till dig som séljare: att sélja &r inte att ge upp. Det &r
att frigora tid och ga vidare. Ett bud i handen &r ofta

mer vart an en vision om ett hogre som kanske aldrig
kommer.

- Till dig som kopare: vénta inte pa det "perfekta”
huset. Det finns alltid nagon skavank, alltid nagot
som kunde vara annorlunda. Men nar du hittar det
ratta - vaga agera. For tvekan ar den dyraste kostna-
den av alla.

Vi &@r nu inne i arets sista kvartal. Marknaden har viss
aktivitet, det finns spekulanter och darmed ocksa
chans att fa flera affarer gjorda innan jul.

Men tid 4r inget man forhandlar med.
Den rinner. Och bostéder 4r i grun-
den just det: ett sitt att kopa sig mer
livstid, mer vardagskvalitet, mer ratt
forutsidttningar héar och nu.

PS. Pengar kan du alltid tjana igen. Men tid - den
férsvinner. Och den bésta bostadsaffaren ar inte alltid
den som ger hogst avkastning i euro. Det &r den som
ger dig mest liv i livet.
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