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Rabattjaktens baksida
—nar Black Friday-
mentaliteten smittar
bostadsmarknaden

Jag vet att den héar kronikan inte ar for alla. Kanske blir
20 procent irriterade. Och det &r helt okej. Ibland méas-
te man séga det som inte &r populért - men sant.

Den moderna koparens dilemma.

Vi lever i en tid dér allt ska jamforas,
varderas och rabatteras. Kaffeapparater,
elavtal, streamingtjénster — och numera,
bostéader.

Det verkar som om varje beslut maste kdnnas som en
vinst innan man vagar agera. Men verkliga mojlighe-
ter annonseras inte som kampanjer. De kréver mod,
tajming och beslutsamhet - inte en rabattkod. Ibland
kallas detta for rabattreflexen: viljan att vénta in ett
annu battre lage. Men den som véntar in perfektionen
missar ofta verkligheten.

Nér tryggheten blir en filla.
Psykologin kallar det choice overload —
nér for manga val leder till forlamning.
Kénns det igen? Vi scrollar, sparar,
jamfor, kalkylerar.

Vi analyserar s& mycket att vi till slut inte agerar alls.
For i takt med att alternativen 6kar, 6kar ocksa réadslan
att vélja “fel”. Inte for att man riskerar pengar - utan
for att man riskerar att missa det basta. Ironiskt nog
leder den jakten pa trygghet ofta till motsatsen: man
star kvar, i samma gamla bostad, i vdntan pa nagot som
aldrig blir perfekt.

Marknaden dr inte Amazon.
Fastighetsmarknaden 4r inte byggd for
impulskdp — men inte heller for evig
tvekan. Den belonar handling, inte
eftertanke utan slut.

Vi har vant oss vid att tro att pris &r det enda som be-
tyder nagot. Men i verkliga affarer ar varde nagot helt
annat. Ett hem &r inte bara vaggar och kvadratmeter
- det &r scenen dar livet faktiskt utspelar sig. Du kan
alltid tjana eller forlora nagra procent. Men tiden du
forlorar pa att vanta kommer aldrig tillbaka.

Vad november egentligen handlar om
Nar Black Friday-reklamerna blinkar
fran alla hall kan det vara virt att stélla
sig en enkel fraga: Behover du verkligen
fler saker — eller behover du fatta fler
beslut?

PS. Du hinner fortfarande sakra en ny bostad fore
arsskiftet —eller pabdrja din forsaljning medan
marknaden fortfarande ror pa sig. Det &r inte for sent.
Men du behover agera.
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